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Hoja de ruta para la presentación

1. Subvención de capital para cuidado infantil familiar (FCC): descripción general del programa piloto
2. Ejemplos de solicitudes de financiamiento elegible y no elegible 
3. Formas de reforzar su solicitud de subvención
4. Próximos pasos
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Descripción general del Programa piloto de subvenciones 
de capital para Cuidado infantil familiar

Personal del programa piloto:
Diana Figueroa, vicepresidenta de Inversión comunitaria en MassDevelopment

Finalidad del programa piloto:
Las inversiones de capital proporcionadas a través de este programa permitirán que los servicios 
de cuidado infantil en el hogar mejoren su calidad de atención, propiciando mejoras de espacio y 
desarrollando la capacidad del programa. 

Objetivos del programa piloto:
• Aumentar la inscripción hasta alcanzar la capacidad autorizada actual de cada proveedor.
• Permitir a los proveedores aumentar su capacidad autorizada vigente.
• Mejorar significativamente la calidad de la atención y la educación que se puede brindar en 

el espacio físico del programa.
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Solicitudes de financiamiento no elegible de nivel 1

Fijo e integrado. 
Fijado a la pared

No es fijo ni está integrado

Costo elegible Costo no elegibleNivel 1: Compra de equipo duradero

Se define como “duradero” aquel equipo que tiene 
una vida útil de tres o más años, y que está “fijo e 
integrado” en su espacio físico.

Los usos elegibles de las subvenciones del Nivel 1 
incluyen, entre otros, la instalación y la compra de:

• Equipo de lavandería
• Almacenamiento de alimentos
• Equipo de seguridad (no para 

supervisión de los niños)
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Dispositivos no elegibles que no sean duraderos o fijos ni estén integrados:



Solicitudes de financiamiento no elegible de nivel 2

Nivel 2: Mejoras de capital 

Los proveedores pueden solicitar fondos para realizar 
mejoras en los espacios donde se brinda la atención.

Los usos elegibles de las subvenciones del Nivel 2 incluyen, 
entre otros, los siguientes::

• Mejoras en los espacios exteriores para permitir el uso 
de áreas al aire libre, incluyendo la recuperación del 
pavimento, la instalación de cercas y la incorporación 
de terrazas/patios.

• Mejoras en los sistemas de calefacción, aire 
acondicionado y ventilación, incluidas las ventanas y los 
equipos de HVAC, en particular aquellos que mejoran la 
eficiencia energética.
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Esto no es ni fijo ni integrado…

Este es un ejemplo de “fijo e integrado”
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Ejemplos de solicitudes de financiamiento elegible y no elegible

Barras de 
soporte

Baño para 
discapacitados

Espejo para 
accesibilidad con 
silla de ruedas

Las actualizaciones de 
accesibilidad esenciales son 

compras elegibles

Las mejoras y remodelaciones 
básicas del baño no son elegibles

Remodelación 
con acceso 
amplio para 
discapacitados a 
la ducha
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Cuatro elementos clave para presentar una propuesta de subvención exitosa

1. Propósito del proyecto, donde nos cuenta qué es lo que hace que su centro de cuidado infantil sea único y la 
importancia de su propuesta.

2. Declaración de necesidad: ¿Qué problema o necesidad pretende solucionar su proyecto?

3. Metas y objetivos del proyecto: ¿Cómo se implementará su proyecto? ¿Cómo alcanzarán sus metas?

4. Presupuesto: Presentar una cotización clara y detallada que identifique todos los costos relacionados con el proyecto.

¿Cómo hago para presentar una solicitud de subvención competitiva?



3 – Metas y objetivos del proyecto

Las metas SMART son una forma de garantizar que logre una solicitud de subvención convincente:

eSpecíficas ¿Qué pretende lograr con este financiamiento?
Medible ¿Cómo sabrá cuando lo haya logrado?
Alcanzable El proyecto le ayudará a alcanzar una meta realista.
Relevante Los fondos propuestos contribuyen al crecimiento de su centro de cuidado infantil
Temporal En el caso de FCCG, el proyecto se puede completar en 9 meses.
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Perfil del posible solicitante

Descripción del proyecto: 
“Nuestro programa de cuidado infantil en el hogar, fundado en 2010, nació de la necesidad de 
acompañar a los niños y a las madres y padres que trabajan en mi vecindario. Inicialmente, 
empezamos con dos niños, pero con el tiempo hemos crecido hasta brindar cuidado a seis 
niños. Nuestra meta es aumentar nuestra capacidad para poder brindar servicio a ocho niños y 
ampliar nuestro horario para ofrecer atención en las horas de la tarde dentro del próximo año. 
Esta subvención nos permitiría comprar electrodomésticos de cocina más grandes, para así 
poder preparar más comidas para nuestros niños”.

Metas SMART logradas:
El proveedor pudo describir de qué manera estas compras beneficiarían la calidad de la 

atención y harían crecer el negocio de cuidado infantil con el apoyo de esta subvención.
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4 – Presentar un presupuesto claro y detallado
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¿Por qué estas cotizaciones no son elegibles?

• Información insuficiente sobre el proveedor
• Falta el detalle de los costos (mano de obra, materiales, etc.)
• Falta el detalle del alcance del trabajo
• Falta el cronograma del proyecto
• Falta la fecha 
• Falta el número de cotización
• Faltan las condiciones de pago
• Faltan las firmas
• La información no se lee claramente

Una cotización debe ser un documento separado que enumere en 
detalle los costos previstos del proyecto. 

Cotizaciones no elegibles: 



Ejemplo de una cotización elegible
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Una cotización válida debe incluir lo siguiente: 
• Nombre y dirección del proveedor
• Fecha en que se proporcionó la cotización
• Número de cotización
• Información del cliente
• Montos detallados en dólares que desglosan los costos 

específicos
• Por ejemplo: “Remodelación integral del baño: $6,000

Iluminación: $910
Plomería:  $2,000
Electricidad:  $1,500
Accesorios: $2,000
Mano de obra: $1,500”

• Costo total del proyecto (no debe exceder los $25,000)
• Detalle de las condiciones de pago
• Contratista con licencia



¿Cómo puedo verificar si mi contratista tiene licencia?
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Busque en los sitios de verificación de licencias:
• Accela Citizen Access
• Oficina de Asuntos del Consumidor y Regulación 

Empresarial
• Búsqueda en el Registro de contratistas de mejoras 

para el hogar

¡Pídale a su contratista su número de licencia o el 
nombre oficial de la empresa para facilitar este proceso!

https://elicensing21.mass.gov/CitizenAccess/GeneralProperty/PropertyLookUp.aspx?isLicensee=Y
https://madpl.mylicense.com/Verification/Search.aspx?Facility=Y
https://madpl.mylicense.com/Verification/Search.aspx?Facility=Y
https://services.oca.state.ma.us/hic/licenseelist.aspx
https://services.oca.state.ma.us/hic/licenseelist.aspx


¡Gracias!

¿Y cómo sigue?
Los ganadores de las adjudicaciones de la primera ronda se anunciarán este verano. 

También durante este verano se abrirán las solicitudes para la segunda ronda. 

Si tiene alguna pregunta, llame al servicio de asistencia técnica al 1-833-600-2074
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